SCHNELL UND ZUVERLASSIG WIE EIN PORSCHE:
AUCH DAS ZIELVON GUNZENHAUSER & PARTNERAG

Firmen, die sich in der einen
oder anderen Form um Geldan-
gelegenheiten kiimmern, gibt
es - im (bertragenen Sinne -
so viele wie Autos. Die Anzahl
persanlicher und zuverlassiger
Firmen in dieser Sparte jedoch
ist im Verhiltnis dazu vielleicht
s0 gross wie jene von Porsche.
Gunzenhauser & Partner AG ist
eine davon.

Caroline Gunzenha user, haben
Sieeinbesonderes Flair fir Au-

tos? Oder sehen Sie inihnen

mehr das Mittel rum Iweck,

das Mitel um Transpo trweck
sozusagen? Gant ehvbch, in Sa-

chen Technik bin ich sine Niste

Aber ich falve gerne Auto und

bin auch mest rugig un lerwe gs,

geniesse die Fahrten, wennmal

kein Stau st lch sshe mich

sko iigendwo rwischen den

beiden angesprochenen Polen

Hingege nverstehe ich sehr gut,

wenn jemand eine Fassnation

fir etwas hegt und diese leben mbchle -
egal ob das Porsche, Oldtimer, Plerde oder
Briefmarken sind

Gibtes denn etwas, das Sie personlich
besonders fasziniert? Das mag jetztund
imsbesondere im Kontext diese s hleiviews
dbertrieben klingen, mt aber die Wahrheit
Ich habe me inen Berul sehrgern Und swar
so sehe, dass ich ihn gar nichl snurs ks Berul
empinde; ich mbchie viel mehr einfach
Il meine Kunden da sein. Aul diese Weise
entsleht ruurseren Kundinnen und Kunden
ein sehi offenes, ehiic hes, teilwe se sogar

freundschaltiches VerhbRtnis Dass ich im
Biro susschiessich Kollegnnen habe - was
uch sinfach w srgeben hat - tragl vielsicht

auchnoc het was dazubei. Und wed de vm-

len ganz unlersche dichen Aulgaben unsece
Tatghet spannend und abwe chalungsreich
machen, kann ichwerkbch sagen, dass mene
Aibeit Idr mich auch Fasnination st
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Der Job als Hobby also - wie muss man

sich das konkret vorstellen? Ich ve muche,

inmeinem Beiuf so suthentisch und olfen
wie mbgleh mu sein, um vertisuensvolle
Kundenbenehung en aulbauen und Gber
lange Jahve pllegen zu kinnen. Erfahmng
und Know - it halfen natilrbch auch, aber
das personie he gegemeilge Verstindnn

macht einen sehr grossen Teil der Bezie-
hung ru unseren Kunden aus, Ein Kaffee,

ein gemeinsa me s Abendessen, nach eine
Sitrung oded am Telefon einfach mal noch

plaudern = all dies gibt uns cie Mogchieil,

unsere Kunden besser fu verstshen

Aber S und Ihre Kolleginnen kinnen ja
nicht Tag und Nacht e lhee Kunden da sein?
[Lacht) Nein, natrlich nicht, und wir kin-
ren uns auch nicht multipkneren Aber es
nieressiert uns, we o unseren Kunden
gehl, und we setren uns [l hie Intemes-
sen ein. Gerade wenn wir fum Beispiel sk
Vorsodgebe sultragle, Willendvollitoec ked
oder auf sonst eine At bevol-
michtigt sind. ist dies enorm
wichtig Als Vertreler sind wir
mit hohen Kompetenzen aus-
gestattel, und wi wollen, dass
dwse Kunden splien dass wi
tm begleiten, fur s da sind und
ihren Auftrag sorgfaitig ere-
digen. Dabel zihien nicht die
olfinelen Arbeitszeilen, such
Spital- oder Heimbesue he sind
selbstverstindlich. Es istuns
wic htig, Zelt mit Merschen 2u
verbringen - was sich auch
nicht i mer aul die Hohe der
Rechnung auswirken soll Denn
wir wollen rwai wirtschaltlich
erfolgreich wein, dabei aber lie-
ber kigin, fein und persdnlich
bleiben

Danke tir die offenherzigen
Antworten, Frau Gunzenhauser.

Gunzenhauser & Partre AG kimmert sich
nibesondere fir Privatkunden um alle

Angelegenheiten rund ums Geld: Steve:-
bemtung, Steveredibiung, Kontakt mil

Behdrden, Grindung und Verwaltung ge-
meinnltziger Sultungen, Nac hassplanung,
Wilsravallstreckung, Finanz planung, Buch-
haltung, Privatsekretariat, Beratung rum

Erstellen des Vorsorgeaul rags, Ubernahme

von Beistandschallen sowie Buchhaliungen

und Stevereddirungen i KMU, Flexibel,
personiic h und ruverasig




